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НАША ОСНОВНАЯ ЦЕЛЬ- УДОВЛЕТВОРИТЬ ВСЕ
ЖЕЛАНИЯ И ПОТРЕБНОСТИ КЛИЕНТА. МЫ СТРЕМИМСЯ
ВОПЛОЩАТЬ ДАЖЕ САМЫЕ СЛОЖНЫЕ ПРОЕКТЫ И
ДЕЛАТЬ ЭТО ТАК, ЧТОБЫ НАШИ КЛИЕНТЫ ЕЩЕ НЕ РАЗ
ОБРАЩАЛИСЬ К НАМ ДЛЯ РЕАЛИЗАЦИИ ИХ ИДЕЙ.

МИССИИ
KOMANDOR

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



ОТСУТСТВИЕ БРЕНДБУКА

МАЛОЕ КОЛ-ВО ВХОДЯЩИХ ЗАЯВОК

ОТСУТСТВИЕ ИНСТРУМЕНТОВ ДЛЯ АНАЛИЗА

РЕКЛАМЫ В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ

ОТСТУСТВИЕ SMM ПРОДВИЖЕНИЯ

АССОЦИАЦИЯ С ПРОДУКТОМ КАК  "ДОРОГО" И

НЕ ДОНЕСЕНИЕ ЦЕННОСТИ ПРОДУКТА 

ПРОБЛЕМЫ

ТОЧКА "А"

22
МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



СОЗДАЛИ БРЕНДБУК
ОЦИФРОВАЛИ ВСЕХ ПОЛЬЗОВАТЕЛЕЙ
ВОРОНКИ
РАЗРАБОТАЛИ SMM СТРАТЕГИЮ
С ПОМОЩЬЮ КОМПЛЕКCНОГО ПОДХОДА
УВЕЛИЧИЛИ КОЛИЧЕСТВО ВХОДЯЩИХ
ЗАЯВОК 
ВНЕДРИЛИ CRM СИСТЕМУ

ТОЧКА "Б"

РЕШЕНИЕ 33
МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Разработали айдентику

Единый визуал для инстаграма2
1
БРЕНДБУК 44

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



ДО 55
МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 

ПОСЛЕ



Внедрили единую CRM систему

Оцифровали входящие заявки, постопающие
с разных каналов привлечения2

1
AMO CRM 66

3 Выстроили воронку обработки заявок

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



РЕЗУЛЬТАТ 77

1. Квалифицированные 
заявки - 58
2. Внесена предоплата - 6 

1. Квалифицированные 
заявки - 255 
2. Внесена предоплата  - 15 

До После

3. Ср. чек - 50.000$ 
4.Итого: 300.000$ 

3. Ср. чек - 50.000$ 
4.Итого: 750.000$ 

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



SMM продвижение 88

1. Построили стратегию
продвижения 

2. Внедрили чат бот

3. Получили первые
заявки в директ

4. Разнообразили
контент

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Стратегия 99

Цели: 

Показать потребителям
соотношение цены к качеству

Повысить количество входящих
заявок через директ и
инстаграм

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Показать потребителям
соотношение цены к качеству

1010

Показываем довольных
клиентов

записываем настоящие 
отзывы с эмоциями 
клиентов

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Показать потребителям
соотношение цены к качеству

1111

Через контент, показываем отличия
премиум или обычной мебели, плюсы,
обзоры, характеристики

Создаем информативно -
вовлекающий контент

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Показать потребителям
соотношение цены к качеству

1212

Показываем обзоры реализованных
проектов и детально рассказываем
процесс реализации

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Повысить количество выходящих
заявок через инстаграм

1313

Лид магнит - на набор подписчиков
Кодовое слово - через
таргетированную рекламу
Автоответы - запрос номера и
передача его кол.центру 

Внедрили чат бот, через который вели
3 воронки 

1.
2.

3.

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Повысить количество выходящих
заявок через инстаграм

1414

Впоследствии пошли заявки через
директ, из которых вдальнейшем
заказывали замер 

(замер - платная услуга) 

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 



Показатели аккаунта
1515

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 

ДО

ПОСЛЕ

Не была подключена
аналитика и аккаунт
был в режиме
личного

Подключили
аналитику повысили
показатели 



Показатели аккаунта
1616

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 

ПОСЛЕ



Показатели аккаунта
1717

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 

ПОСЛЕ



Показатели аккаунта
1818

МИССИИ БРЕНДОВ ПРОБЛЕМА РЕШЕНИЕ РЕЗУЛЬТАТ SMM продвижение 

ПОСЛЕ



Спасибо за
 внимание!

DIGITAL CASE


